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Salger s@ges til Sjelland

Nordic Door sgger kgrende salgskonsulent til Sjeelland.
Med reference til kontoret i Jylland har du hjemmearbejdsplads og bor pa Sjeelland.

Hovedopgaver:

e Opsggende salg til nye kunder og eksisterende kunder i projektmarked - gerne i
eget eksisterende netvaerk

Opbygning og vedligeholdelse af relationskartotek

Opfalgning pa projekter fra tilbud til slut

Planlaegning af egne salgsaktiviteter og rapportering til kontoret i Jylland
Praesentation af Nordic Door’s produkter og lgsninger

Bidrage til at udbygge Nordic Door’s markedsposition pa Sjeaelland

Succeskriterier:

e Etablering af et staerkt netveerk blandt beslutningstagere i byggebranchen pa
Sjeelland

e Stabil vaekst i omsaetning og markedsandele

¢ Hgj kundetilfredshed og langvarige relationer

o Effektiv selvledelse og teet samarbejde med kolleger i Jylland

Erfaring:
e Teknisk salg af byggevarer eller handvaerksmaessig baggrund
o Vant til at arbejde selvstaendigt

Faglige kompetencer:

e God teknisk forstaelse og evne til at saette sig ind i produkternes verdi
e Steerke salgs- og forhandlingsevner

Kendskab til projektprocesser og beslutningsveje i byggebranchen
Evne til at strukturere arbejdsdagen og falge op

Kendskab til Office-pakken

Personlige egenskaber

e Udadvendst, relationsskabende, loyal og troveerdig

Vedholdende og resultatorienteret

Selvsteendig, disciplineret og god til at prioritere

Motiveres af at videreudvikle markedet pa Sjaelland

Bor centralt pa Sjeelland og er fleksibel i forhold til rejseaktivitet

Eventuelle spgrgsmal rettes til Jens Otto Grabau, Jobotto Rekruttering, 2022
9736.
Ansggning og CV sendes til jog@jobotto.dk



